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SI TE MARRESH ME SHUME
NGA AJO QE DO
Margaret Neale & Thomas Lys - Getting (More of) What You Want
Rregullat e negociates - nga Fiordi Pernaska

1 - Humbja me e madhe: te mos negociosh

Shumica as nuk provojne. Dhe kostoja e kesaj shtohet me vite.
Paga ge pranon sot ndikon edhe si te vlereson shefi neser.
— Sot: pyet gjithmone. Pergjigjja «jo» te le aty ku ishe.

2 - Tri cmimet ge duhet t'i dish
Cmimi i rezerves: pika ku ti largohesh. Aspirata: ajo ge vertet synon.

Gjate negociates mendo vetem aspiraten; rezerven kontrolloje ne fund.
— Sot: shkruaji té dyja para takimit. Pa to, pranon c¢faredo.

3 - Alternativa jote eshte pushteti yt

Pyetja me e rendéesishme: cfare bej nese nuk biem dakord?
Sa me e mire alternativa, aq me lehte largohesh — dhe aqg me shume merr.
— Sot: nderto alternativen para se te ulesh ne tryeze.

4 - Tri llojet e ceshtjeve

Kongruente: te dy e doni te njejten gje. Mos e shit si leshim.
Shperndarese: ¢'fiton njeri, e humb tjetri — si ¢mimi.

— Integruese: i vleresoni ndryshe. Pikerisht aty krijohet vlere e re.
5 - Negocio paketen, jo copa-copa

Nje bleres negocioi cmimin, pastaj kembimin, pastaj garancine — vecg e vec.
Humbi para: ¢do cope u mbyll pa u perdorur si leve per tjetren.
— Sot: vendosi te gjitha mbi tryeze njeheresh dhe shkembe mes tyre.

6 - Ankorimi — numri i pare

Dy gota me te njejten vere: njera 45 dollare, tjetra 5.
Vera «e shtrenjte» u pelgqye me shume — dhe truri u ndez me fort.
— Sot: numri i pare e ngul gjithcka. Mos ia ler rastesise.

7 - Kush e ben oferten e pare

Nese e njeh tregun, beje ti: ankorimi punon per ty.
Nese tjetri di shume me teper, lere te flase — dhe meso nga oferta e tij.
— Sot: vendos sipas informacionit ge ke, jo sipas zakonit.

8 - Kur te mos negociosh

Kur perfitimi eshte me i vogel se koha dhe marredhenia ge kushton.
Dhe kur nuk ke asnje alternative — atehere nuk eshte negociate.
— Sot: zgjidh betejat. Jo ¢cdo bisede meriton te behet negociate.

9 - Tri pyetje para ¢cdo negociate

- Ctare bej nese nuk biem dakord — dhe ¢fare ben ai?
- Cila eshte aspirata ime, dhe ku e kam vertet kufirin?
- Cfare vleresoj une pak, ge ai e vlereson shume?
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